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PROGRAMA
MiMOTO - FASE 3

Es inminente la puesta en marcha de la fase 3 del programa

de financiamiento de motos que lanzara el Banco de la

Nación Argentina en Noviembre 2020, con tasas subsidiadas

por el gobierno nacional. El programa llegó para quedarse y

colaborar en la reactivación del sector. 2020 fue malo y marcó

el piso en cuanto a patentamientos anuales con un total que

apenas superó las 271.000 motos, de una caída que se venía

dando desde el pico máximo de ventas que tuvo lugar en

2013 con más de 720.000 unidades, con un salto favorable

sólo en 2017.

A punto de abrir el tercer cupo de créditos, podemos ver una

nueva oportunidad de protagonismo, en relación a la dispo-

nibilidad de transporte público, lo cual se presenta como una

posibilidad inigualable de adquirir una motocicleta, ya que la

movilidad personal será, una vez más, la gran solución; y la

ayuda que la financiación del BNA nos brinda, augura una

proyección anual con un aumento importante en las ventas.

Esta nota es presentada por
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El programa de créditos, podemos asegurar que es una herra-

mienta muy útil por la que hemos gestionado mucho, y hoy,

los concesionarios de todo el país reconocen que el esfuerzo

ha puesto a disposición una solución para las ventas, y mien-

tras ellos atienden sus quehaceres diarios, el Marketplace del

BNA les acerca nuevos clientes con operaciones concretas.

Esto queda evidenciado en la cantidad de colegas de todo el

país que han solicitado la incorporación al programa, de ma-

nera de tener la oportunidad de disponer sus stocks para el

alto índice de consultas que la tienda virtual ha tenido en sus

dos ediciones anteriores con cupos agotados. La fase 3 ya
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tiene unas 5.000 unidades 0km, de las distintas marcas y mo-

delos de motos de fabricación nacional, de hasta $200.000,

que pueden ser adquiridas en 48 cuotas con tasas subsidiadas

en pesos; la financiación comprende el 100% del costo de la

motocicleta elegida, los importes son los publicados en la

tienda BNA, pero los gastos de otorgamiento, patentamiento

y pre entrega deben ser pautados con el concesionario inter-

viniente conforme a los topes vigentes para cada fase del pro-

grama; esta aclaración es importante, ya que algunos clientes

no tienen en cuenta esta situación, aunque está claramente

enunciado en el proceso de solicitud del crédito, y luego les

sorprende la solicitud de estos costos adicionales.

PATENTAMIENTOS DE
MOTOS DE ENERO 2021

MA

La Cámara de Fabricantes de Motovehículos (CAFAM), in-

formó que en el primer mes del año se patentaron 29.435

unidades. Las motos más vendidas continúan siendo las de

baja cilindrada y el 95% de las patentadas del mes fueron de

origen nacional, lo que incrementa una tendencia que se

viene dando desde 2016.

Autor: David Gil 
Fuente: Cámara de Fabricantes de Motovehículos (CAFAM)

Esta nota es presentada por
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MA

En cuanto a los lugares del país donde más patentamientos

se registraron durante el período, encabezan las provincias

de Buenos Aires con 8.912, Santa Fe con 3.534 y Córdoba con

3.222. Las siguen Chaco con 1.511 y CABA con 1480.

“Nos encontramos aguardando tener reuniones conjuntas

con el Gobierno Nacional para consensuar políticas que nos

den previsibilidad y fomenten el desarrollo de toda la cadena

de valor. Es muy importante el trabajo en conjunto que veni-

mos haciendo y esperamos poder avanzar en dicha dirección

estos primeros meses del año.” Dijo Lino Stefanuto, presi-

dente de la Cámara.

Respecto al informe de CAFAM de Enero 2021, las de baja ci-

lindrada continúan siendo las más vendidas: con 14.425 uni-

dades patentadas de 110 cc y 5.273 de 150 cc. Y en cuanto a

las categorías lidera ampliamente el Ranking de las más ven-

didas del mes: las CUB con 15.388 unidades, seguidas por las

STREET con 6704 unidades.

Para más información, escribinos a contacto@grupofaros.com
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LA CAMPAÑA
“MANEJATE SEGURO”

Lanzada por CAFAM, la cámara que nuclea las principales

terminales de motovehículos del país, sobre seguridad de

la moto y conducción responsable. Difunde los beneficios de

la moto, como transporte seguro que evita la propagación del

COVID-19, gracias a sus características, se viaja solo, y aislado;

y el uso del casco, guantes y vestimenta específica dificultan

el contacto directo con objetos y personas.

Durante los últimos años, los motovehículos se han consoli-

dado como medio de transporte indiscutido para la ciudad y

zonas rurales con un parque actual estimado de 7 millones de

unidades en el país. En la actualidad, en el marco de la

Pablo McCarthy  //  Fuente: CAFAM Esta nota es presentada por
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pandemia, ocupa un rol social protagónico en cuanto a ser un

vehículo seguro para el traslado de trabajadores esenciales de

los distintos sectores.

La campaña circula en las Redes Sociales de la cámara y aso-

ciados, cuenta con información, videos de instructores, con-

sejos y tips que buscan concientizar en usuarios y en aquellos

que están interesados en serlo, acerca de los rasgos más im-

portantes a tener en cuenta para una circulación responsable

en moto.

Desde la Cámara de Fabricantes de Motovehículos consideran

que para consolidar la moto como alternativa en el tránsito

es fundamental el apoyo desde la educación vial. En el marco

de su campaña, “Manejate Seguro” la Cámara informa sobre

los elementos para una conducción segura, “para cuidarse

uno y a los otros”. Para esto, reforzar el uso obligatorio de

cascos integrales, homologados y sin daños; guantes, campera

y calzado adecuado; y no realizar modificaciones sobre espe-

jos, luces y demás equipamiento original de fábrica.

Además los instructores brindan consejos sobre estrategias de

conducción, frenado correcto y posturas de manejo. También

repasan los puntos importantes para una inspección preven-

tiva, como parte de una rutina responsable de cuidado de la

moto y para buen funcionamiento.

La campaña trabaja en reforzar el cumplimiento de las normas

de circulación: Respetar la señalización y los límites de velocidad,

y si es posible planificar los trayectos para conocer el estado de

la vía pública y siempre estar descansado. La responsabilidad in-

dividual, para el cuidado propio y de los demás.

Para más información, escribinos a contacto@grupofaros.com

MA
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POR UN VIAJE SEGURO
Por David Gil  //  Fuente: CAFAM Esta nota es presentada por

En contexto de pandemia, los motovehículos se posiciona-

ron como el medio de transporte elegido para moverse,

no sólo en la ciudad sino que cada vez más usuarios también

la usan para viajes en ruta por el país, por ser económicas, se-

guras y funcionales.

La moto se ha consolidado como alternativa otorgando a sus

usuarios libertad, funcionalidad y comodidad. Cada vez más

gente elige moverse en moto, lo que representa una tenden-

cia global.  La moto fue elegida por nuevos usuarios que se

incorporaron durante la pandemia y es por ello que, desde

CAFAM, la cámara que nuclea a las principales terminales de

motovehículos del país, refuerzan para ellos y recuerdan a sus

usuarios experimentados también, recomendaciones a la hora

de emprender un viaje en moto. 

Elementos de Seguridad: Utilización de cascos integrales, ho-

mologados y sin daños obligatorio. Utilización de guantes,

camperas y calzado adecuado. No realizar modificaciones en

los espejos, luces y demás equipamiento original de fábrica.

Inspección Preventiva: Controlar el nivel de aceite. Verificar

el estado y presión de los neumáticos. Chequear las condicio-

nes de la cadena y tensión adecuada y el estado correcto de

los frenos. Verificar el accionamiento del embrague. Controlar

las luces, y los niveles de fluidos y ausencia de fugas.
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Recomendaciones para circular: Prestar atención a los puntos

ciegos, propios y de los vehículos de alrededor. Mantener una

distancia prudente. Anunciar las maniobras utilizando las

luces de giro. Mantener siempre las luces encendidas. Respe-

tar al peatón. No conducir bajo los efectos del alcohol. Llevar

la documentación obligatoria. 

“Para la Cámara la seguridad vial es un tema fundamental y

prioritario, por eso continuaremos trabajando este 2021,

como lo venimos haciendo de manera conjunta, con nuestros

asociados, la Agencia Nacional de Seguridad Vial, y asociacio-

nes del sector para promover políticas vinculadas a la
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educación en seguridad vial que signifiquen cuidar a todos

nuestros usuarios y concientizar en la importancia de la res-

ponsabilidad y el respeto por las normas en la vía pública.”

Dijo Lino Stefanuto, Presidente de CAFAM.

Para más información, escribinos a contacto@grupofaros.com

MA
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La División Motovehículos de la Asociación de Concesiona-

rios de Automotores de la República Argentina (ACARA),

informó que el número de unidades patentadas durante

enero fue un 7,2% más que en el mismo mes de 2020, y un

32,1 % más que las unidades comercializadas en Diciembre

2020.

UN INICIO DE AÑO MEJOR
DE LO ESPERADO

El presidente de ACARA, Ricardo Salomé señaló: “el año se

inició mejor de lo esperado y siguen presente dos grandes fac-

tores que explican este buen momento, mucha gente se

acercó a la moto en los últimos meses por la necesidad de uti-

lizar medios alternativos al transporte público, situación que

ha sido muy bien complementada por el Plan Mi Moto, con

financiación oficial del Banco Nación. A mediados de diciem-

bre se lanzó la segunda etapa, muy exitosa y valorada, con los

mismos plazos y tasas lo que hace que se agoten con celeridad

el cupo de financiación porque es una verdadera oportunidad

poder adquirir una moto en estas condiciones. Cuando se

Esta nota es presentada por

Por David Gil  //  Fuente: ACARA
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coordinan acciones en conjunto entre el sector privado y el

público, los resultados aparecen y los beneficios son para

todas las partes, principalmente para la gente. Seguimos tra-

bajando para lograr, durante este año, alguna medida similar

también en el sector de los autos“.

A su vez, Carlos Movio, Director Institucional de ACARA co-

mentó: “el factor estacionalidad de enero hizo que durante

el mes pasado se patentaron 1.422 unidades por día hábil, lo

que representa una suba del casi el 19% respecto de diciem-

bre y el dato interesante es que la tendencia alcista que venía

mostrando el mercado durante los últimos meses del año pa-

rece mantenerse.

Las expectativas para 2021 parecen ser de incremento con res-

pecto de 2020, pero mucho de la performance del año va a

depender de poder acompañar la demanda con una oferta

acorde y cómo evolucione la lenta salida de la situación atí-

pica que impone el COVID-19.”

Para más información, escribinos a contacto@grupofaros.com

MA
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Reguladores de 4 cables:

2 cables “amarillos”, o

1 cable “amarillo” y 1 cable “rosa”, o

1 cable “amarillo” y 1 cable “blanco”, o

2 cables “blancos”

En todos estos posibles casos, se trata de los dos extremos de

la Fase del volante magnético.

1 cable “verde”: Masa del regulador. En pocos casos “negro”.

1 cable “rojo”: Positivo Batería.

REGULADOR DE TENSIÓN
MONOFÁSICOS PARA MOTO
En las ediciones anteriores, vimos generalidades de Regulado-

res, y - más en detalle – hablamos de Reguladores Trifásicos.

En esta entrega hablaremos de Reguladores Monofásicos.

Recordemos que el Regulador de Tensión es el dispositivo

electrónico encargado de mantener la batería cargada siem-

pre que la moto esté encendida. Trabaja con la señal alterna

generada por el volante magnético de la moto.

Reguladores Monofásicos:

Son compatibles con volantes monofásicos, es decir volantes

con una bobina levantada de masa.

Forma der onda genérica de un sistema monofásico:                                 

Generalmente los reguladores monofásicos básicos tienen 4

ó 5 cables:
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1 cable “negro”: Positivo Llave de Contacto. En pocos casos

“rojo con blanco”.

Para las aplicaciones Bajaj 125XCD y Rouser 135LS:

2 cables “azul con blanco”: los dos extremos de la Fase del vo-

lante magnético.

1 cable “negro con amarillo”: Masa.

1 cable “blanco”: Positivo de Batería.

Reguladores de 5 cables:

2 cables “amarillos”, o 1 cable “amarillo” y 1 cable “rosa”, o

1 cable “amarillo” y 1 cable “blanco”, o

2 cables “azules”

En todos estos posibles casos, se trata de los dos extremos de

la Fase del volante magnético.

1 cable “verde”: Masa del regulador. En pocos casos “negro”.

1 cable “rojo”: Positivo Batería.
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  Para los reguladores con conector incorporado en la caja (sin

cables) no hay un patrón que identifique la función de cada

terminal.

Para estos casos, y aún ante un regulador con cables, debemos

consultar el catálogo.

Ejemplo de reguladores sin cables:                   

Hay reguladores monofásicos con funciones específicas, por

ejemplo: salida para luz (faroles siempre encendidos)

El objetivo es no descargar la batería alimentando los consu-

mos desde el volante magnético. Sólo se dará esta condición

cuando la moto está en marcha.

Aplicación Keller KN110-8
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Por Jorge Didiego  //  Fuente: Belén Couso
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• Debe ser del talle correcto � 

• Debe estar homologado �

• Debe ser integral (preferentemente)�

Y no olvides que al gastar miles de pesos en comprar una

moto, no se puede escatimar en el casco!!! ¡Y protege 100%

tus ideas!!!!

¿Talle correcto??

Esto es algo muy difícil de hacer por internet, si o si necesitás

saber tu talla exacta y probártelo.

El casco debe quedar apretado, NO HOLGADO, no tiene que

bailar ni para atrás ni para delante. 

Si estás entre dos tallas, siempre es recomendable la medida

más chica, y no te olvides que luego cede!!

Belén Couso, fundadora de Mujeres al Mando, la comuni-

dad de mujeres motociclistas más grande de LATAM, hoy

nos brinda sus consejos, tal como lo hace ante las consultas

que recibe en su red, y nos hace recomendaciones importan-

tísimas, sobre los cascos.

A la hora de comprar un casco, ¿Cuál es el indicado para vos?

¿Por qué? y ¿Para qué es adecuado cada casco? 

CÓMO PROTEGER LAS
IDEAS DE UN BUEN
MOTOCICLISTA... Esta nota es presentada por
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Dato que muchos no conocen:

La Ley Nacional de Tránsito en su Arti�culo 48° indica la prohi-

bición de hablar por celular o escuchar música a través de un

audiófono mientras se maneja.

¿Por qué recomiendo integral? 

Recomendamos desde Mujeres al Mando en materia de segu-

ridad, el casco INTEGRAL. Los estudios demuestran que el 65%

de los impactos que un motociclista  sufre en una caída, se

producen en la zona del rostro (35% en la mandíbula), preci-

samente la zona que un casco jet, abierto, retro, no es capaz

de proteger. El casco integral es el único que protege cabeza

y rostro por completo.

No puedo negar que para la foto es mucho más lindo, pero

¿Homologado? ¿Qué es eso?

Uno de los datos más importantes a considerar!

Lo primero que hay que hacer es encontrar la etiqueta de ho-

mologación en el protector del casco. Esta etiqueta es la ga-

rantía que certifica la idoneidad del casco para su uso en

vehículos de dos ruedas. 

Lo primero que debemos saber es que existen varios tipos de

homologaciones diferentes para los cascos, que son las más

extendidas. Se tratan de la Snell y Dot (USA) y ECE/ONU R22

(Europa) Y para que un casco esté homologado según la le-

gislación argentina, debe tener una etiqueta con la norma

IRAM Nº 3621, que incluya el número CHAS (Certificado de

Homologación de Autoparte de Seguridad).

Es totalmente necesario llevarlo correctamente atado y bien

atado!.

Dato no menor: Debido al envejecimiento de los materiales,

los cascos tienen una vida útil determinada!

Con los años van perdiendo su capacidad protectora.

Por otra parte, los cascos deben ser sustituidos por otros nue-

vos cuando hayan sufrido un impacto.
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recomiendo por lo menos no salir a la ruta ni autopistas, vías

Rápidas, si no es el integral!!

Lo vital es tener tu cara sana y protegida para la foto para el

resto de tu vida ¿no? Les dejo fotos de mi viaje a la India, la

que recorrí tres meses en moto; una cultura totalmente dife-

rente, y ¿saben una cosa? 

Usé casco, integral, con homologación, bien atado y ajustado,

y acá estoy con ustedes, disfrutando por muchos años más de

este hermoso vehículo!

¿Hace falta que diga que el casco NO VA COLGADO EN EL

BRAZO? 

Va puesto!!!! Siempre digo, que sería cómo llevar el barbijo

en el cuello.

Queridos amigos, desde ya los invito a seguirnos en @muje-

resalmandook y sumarse a esta maravillosa comunidad mo-

tera!!!

www.belencouso.com

Para más información, escribinos a contacto@grupofaros.com
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Los aceites lubricantes son un recurso indispensable en cual-

quier tipo de motor, pero hay diferencias muy marcadas

entre los motores de las motos y el de los autos.  Las motos,

poseen motores más compactos con una densidad más

grande. Trabajan a rotaciones más altas, y operan a tempera-

turas más elevadas. Pero, la gran diferencia entre ambos es

que las motos, por el poco espacio, disponen de un solo

reservorio de aceite destinado a lubricar tanto el motor como

el embrague y los engranajes.

Es importante conocer una serie de buenas prácticas en lubri-

cación. Destacar el rol que juega el lubricante en el motor. Re-

duce la fricción, protege contra la corrosión y controla el

desgaste y la temperatura. Porque el aceite se encarga de en-

friar el motor al circular entre los distintos componentes del

equipo. Luego se traduce en un mayor cuidado, contribu-

yendo a extender el uso por mucho más tiempo.

El lubricante aporta mucho al encender el motor; ayuda en el

arranque en frío. Cuanto más rápido se produzca el encen-

dido, mejor es la circulación de aceite, situación crítica en

cuanto a la protección contra el desgaste. Además, a través

del lubricante, se logra la transmisión de potencia, siendo ésta

una función exclusiva de las motos.

FUNDAMENTOS DE LA
LUBRICACIÓN EN MOTOS
Esta nota es presentada por

Por: David Gil  //  Fuente: Mobil.
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El motor de la motocicleta presenta altas rotaciones y tempe-

raturas elevadas como características distintivas. Esta combi-

nación representa un desafío para el aceite lubricante,

principalmente vinculado con la oxidación. Para formular un

lubricante es necesario partir de un aceite base cuya resisten-

cia a la oxidación sea elevada, ya que esto provoca el desgaste

prematuro del motor como consecuencia del espesamiento,

pérdida de fluidez, entre otros efectos/impactos.

En línea con los componentes del motor, es esencial que cada

parte esté correctamente lubricada. Los engranajes, todos

están sujetos a elevadas tensiones. Las presiones entre los

dientes someten a prueba la resistencia de la película del lu-

bricante.

Si el aceite es de buena calidad (esto es, tener los suficientes

aditivos y una buena resistencia de la película), protegerá los

engranajes, dando como resultado un mayor tiempo de vida

del motor. En el caso del embrague, es vital que el aceite

tenga la fricción adecuada para que logre operar en óptimas

condiciones.

En resumen, el lubricante cumple un rol importante para el

mantenimiento de la moto, así como también el uso del pro-

ducto adecuado. Dentro de su oferta, Mobil cuenta con acei-

tes para motos con motores de 2 y 4 tiempos, así como

también productos auxiliares.

Para más información escribinos a  contacto@grupofaros.com

MA
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Si de pronto en el momento que se acelera la moto, la

misma da tirones, y no acelera como debería, existen 4 ra-

zones que generarían que esto ocurra:

El Carburador

Hay veces que por haberse acumulado mucha suciedad en su

interior, el carburador puede estar provocando estos tirones.

Es así que hay que desmontarlo, limpiarlo profundamente y

volverlo a montar. También, puede que haya alguna parte
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muy desgastada o averiada, por lo que lo más aconsejable

será cambiarlo.

La Bujía

Los tirones también pueden ser producto de un defecto en el

cable de la bujía. Puede que se esté produciendo una deriva-

ción, o que tenga alguna rotura, la bujía misma o la pipa. De

ser así, será vital cambiar una de las piezas o ambas.

El Filtro de Aire

Puede ocurrir que transcurrió bastante tiempo desde la última

vez que se lo limpió y que el mismo, haya acumulado sucie-

SI LA MOTO DA TIRONES
PUEDEN SER 4 RAZONES
Por David Gil

Esta nota es presentada por
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dad, y esté obstruido. Se puede optar por limpiarlo a fondo o

poner uno nuevo.

El Combustible

Un exceso de combustible, puede ser causal de los tirones, si

se mantiene conectado el starter o palanca del aire, mientras

se está conduciendo la moto. Esto provocaría que la cantidad

de nafta que hay dentro de la mezcla sea mayor de lo acon-

sejable, de manera que la moto no estaría trabajando con la

cantidad que necesita. No hay que olvidar que la palanca del

aire es muy útil en el caso de que a la moto le cuesta trabajo

arrancar, o tenga problemas para circular en los primeros mo-

mentos; pero después se debe desconectar la palanca del aire

o starter, para evitar estos tirones tan molestos y otros pro-

blemas más.
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Bajaj sorprende a sus consumidores con el lanzamiento de

la Dominar D250, un nuevo modelo que se suma a la fa-

milia Sport Tourer de la marca de la India. Luego del gran

éxito y aceptación que tuvo entre los usuarios la mundial-

mente reconocida Dominar D400, Bajaj, una de las compañías

líderes del mercado mundial de la moto, presenta  la versión

de 250 cc equipada con excelentes prestaciones que se desta-

can en la gama de las motos de cuarto de litro. Con este lan-

BIENVENIDO AL MUNDO TOURING
BAJAJ PRESENTA LA NUEVA
DOMINAR 250
Por Pablo McCarthy  //  Fuente: Bajaj

Esta nota es presentada por



MOTO ACTUAL EMPRESAS 49MOTO ACTUAL EMPRESAS48

E S P A C I O  D E  P U B L I C I D A D E S P A C I O  D E  P U B L I C I D A D

zamiento Bajaj brinda una alternativa de entrada a la familia

Dominar poniendo a disposición de los clientes todas carac-

terísticas sport tourer esenciales de la línea, como así también

una opción versátil, menos potente y con una muy competi-

tiva relación precio calidad.

“Estamos muy contentos con la llegada de la nueva Dominar

D250, es una nueva jugadora en el segmento de los 250 cc,

uno de los más competitivos del mercado argentino. Si-

guiendo con el éxito de su sucesora, la Dominar 400, la Domi-

nar 250, es la entrada a un segmento de motos de mediana y

larga distancia, con todas las prestaciones y tecnología de su

hermana mayor”, comenta Patricio Ganly, Gerente de Marke-

ting del Bajaj y agrega: “La nueva D250 entra a competir en

un segmento donde tenemos una excelente participación, y

en un rango de precio que no puede compararse con sus com-

petidores”.

La nueva Bajaj Dominar D250 Viene en colores Glamour Red y

Rock Matte Black y se encuentra disponible a partir de esta se-

mana en todos los concesionarios exclusivos de Corven Bajaj del

país a un precio  de lista de $519.990, y un precio

lanzamiento de $499.990 por tiempo limitado. Junto a una fi-

nanciación bancaria del BBVA, que al sumarse al plan de AHORA

12, permite financiar más de un 85% del valor de la moto.

Bajaj cuenta con el servicio de la APP “Bajaj Connect”, que

permite a los usuarios saber los periodos de garantía y man-

tenimiento, conectarse con el servicio mecánico y con aten-

ción al cliente, obtener recompensas, además de conocer los

concesionarios cercanos y guardar información tanto de la

unidad como personal.

Bajaj cumplen con los más estrictos controles de calidad y dis-

ponen a nivel nacional de toda la gama de repuestos originales

debidamente codificados que garantizan su autenticidad.MA
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“Hemos sido designados fabricante y distribuidor de la marca

Suzuki Motos para el territorio de la República Argentina.

Este desafío nos enorgullece y reivindica el arduo trabajo lle-

vado a cabo en los últimos años tanto en el desarrollo indus-

trial como en las políticas de comercialización de nuestra

empresa.” Dijo Marcelo Meller, socio fundador de La Emilia.

Y continuó: “Agradecemos la confianza depositada en nos-

otros por Suzuki Motor Corporation, siendo un honor como

así también una gran responsabilidad trabajar con la marca

de motos japonesas con mayor historia, tradición e innova-

ción.”

Suzuki Motos celebró su centenario en el año 2020 de la

mejor manera, logrando el título de Campeón Mundial de

Moto GP con su equipo Suzuki Ecstar de la mano de Joan Mir

a bordo de su Suzuki GSX RR, posicionándose en lo más alto

del motociclismo de competición. 

Suzuki ofrece a sus clientes un producto de alta calidad y va-

loración que inspira lealtad entre sus usuarios, satisfaciendo

GRUPO LA EMILIA ES EL NUEVO
FABRICANTE Y DISTRIBUIDOR
OFICIAL DE SUZUKI MOTOS EN
ARGENTINA

El Grupo La Emilia, hizo este importante anuncio que im-

pactará en la generación de nuevos puestos de trabajo en

su planta industrial y consolida de esta manera su posiciona-

miento de líder dentro de la industria de las motos de cara al

2021. 

Por Rogelio Dell’Acqua  //  Fuente: Grupo La Emilia
Esta nota es presentada por
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sus necesidades y simplificando sus vidas. Suzuki Motor Cor-

poration es una empresa líder, de amplia trayectoria, a la van-

guardia y con un alto potencial de desarrollo tecnológico.

Suzuki basa su filosofía de trabajo y producción en 4 pilares

clave: confiabilidad, potencia, trayectoria y conveniencia, lo

que la hace la moto más elegida por todos los fanáticos de las

2 ruedas.

La Emilia anunció que desde 2020 ya comenzaron sus opera-

ciones con Suzuki en Argentina, en un contexto complejo con-

secuencia de la pandemia que afecta globalmente, la empresa

argentina redobla su apuesta y promete una rápida expansión

de la marca a nivel nacional durante todo el 2021. 
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De aquí a 2025, Harley-Davidson invertirá entre 190 y 250

millones de dólares por año, para sostener su creci-

miento y ampliar la rentabilidad, según el plan que ha deve-

lado la compañía.

Tiempo y más recursos serán invertidos para fortalecer su po-

sición de mercado en los tres segmentos de motocicletas más

rentables y que demostraron una demanda sostenida de ven-

tas de primera y segunda mano. O sea, se centrarán en la co-

mercialización de motocicletas de turismo, de gran crucero y

de tres ruedas.
MA

EL FUTURO DE
HARLEY-DAVIDSON
Por: David Gil  // Fuente: automundo

Esta nota es presentada por
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Esos desarrollos se harán mediante lanzamientos de produc-

tos para diez mercados que Harley-Davidson ha identificado

como los de más éxito.

La estrategia de ventas de la empresa también se centrará en

vehículos electrificados. Por este motivo, creará una división

independiente dedicada a motocicletas eléctricas, centrada

en el desarrollo de tecnología propia.

Así Harley estima lograr un crecimiento de los ingresos de en

torno al 5%, y una mejora “sostenida” de los márgenes ope-

rativos y un incremento de los beneficios por acción de cerca

del 10%.

Las cifras de 2020

En 2020, la empresa logró cerrar el año con un beneficio neto

de 1,3 millones de dólares. En 2019, las ganancias netas fue-

ron de 423,6 millones de dólares, por lo que el descenso fue

del 99,7%.

La facturación en el conjunto del año fue de 3.264 millones

de dólares, un 28,6% menos que en 2019. Al tiempo, los gas-

tos de venta, administrativos y de ingeniería alcanzaron los

895 millones de dólares, un 12,2% menos que un año antes.

El costo extraordinario de la reestructuración fue de 119 mi-

llones.

Asimismo, debido a las menores ventas, los ingresos netos ob-

tenidos por la prestación de servicios financieros también se

redujeron, hasta situarse en 199 millones de dólares, un

25,2% menos.MA
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NUEVA BAJAJ
DOMINAR D250

Esta nota es presentada por

La nueva Bajaj Dominar D250 luce muy parecida a la Domi-

nar D400 con un diseño musculoso y características Pre-

mium como iluminación LED completa, doble grupo de

instrumentos digitales, asientos divididos, horquillas inverti-

das, amortiguador trasero ajustable con precarga y escape de

doble salida. Viene equipada con un motor de 248.77 cc, mo-

nocilíndrico, DOHC con sistema FI de inyección electrónica de

Autor: Pablo McCarthy  //  Fuente: Bajaj

4 válvulas, refrigerado por líquido y tecnología DTS-i de doble

bujía. Este propulsor es capaz de generar 23.5  NM de poten-

cia a 6.500 rpm y un torque de 27 ps a 6.500 rpm con transmi-

sión mecánica de seis velocidades, embrague anti-rebote y

slipper clutch. La nueva Dominar D250 alcanza una velocidad

máxima de 138 km/hora con una aceleración de 0-100 en 10.5

segundos. El sistema de suspensión está a cargo de una hor-

quilla invertida de 37 mm en la parte delantera y un Monos-

hock central asistido por gas Nitrox ajustable con precarga en

la parte trasera. La configuración de frenos presenta un disco

delantero de 300 mm con pinza de montaje radial y otro de
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230 mm en la parte posterior, ambos incluyen ABS de doble

canal. Las llantas de aleación montan un neumático 100/80-

17 en la parte delantera y uno 130/80-17 en la parte trasera.

La nueva Dominar D250 tiene exactamente las mismas dimen-

siones que el Dominar D400 al igual que la misma capacidad

de tanque que es de 13 litros. El tubo de escape de doble salida

ofrece un sonido gutural y deportivo bastante atractivo. 
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Los actuales propietarios de las CRF1100L Africa Twin y

Africa Twin Adventure Sports podrán disponer de la nueva

funcionalidad, permitiendo a los clientes el uso de Android

Auto con un smartphone Android. Por otra parte, a partir de

ahora, las nuevas CRF1110L Africa Twin que salgan de los con-

cesionarios oficiales Honda ya incorporarán este sistema junto

al Apple CarPlay.

Android Auto es una forma sencilla de conectar la motocicleta

con el teléfono. Con indicación visual clara y comandos de voz

fáciles de usar, se puede acceder a Google Maps y también a

las apps de música, información y mensajería favoritas.

El nombre Africa Twin apareció por primera vez en la gama

Honda en 1988 con la XRV 650 Africa Twin, un nombre que

deriva de los motores bicilíndricos que propulsaban a las NXR

750, ganadoras en múltiples ocasiones del rally París-Dakar de

finales de los 80, en las que se basaba.

Después de un paréntesis, la Africa Twin volvió a la gama

Honda en 2016 como CRF1000L Africa Twin, un modelo total-

mente nuevo. Con su exclusiva y agresiva apariencia, su gra-

tificante motor y una parte ciclo confortable y eficaz,

rápidamente demostró ser una digna heredera del nombre

ANDROID AUTO PARA LA
CRF1100L AFRICA TWIN
Por Rogelio Dell’Acqua  //  Fuente: Portal Automotriz Esta nota es presentada por
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Africa Twin: una auténtica polifacética moderna con una

atractiva capacidad para ir a cualquier sitio, popular tanto

entre los aventureros trotamundos como entre aquellos que

se desplazan a diario por la ciudad y también entre los viaje-

ros de fin de semana.

En 2019, con la introducción de la CRF1100L Africa Twin, la ci-

lindrada del motor se elevó y trajo un aumento de potencia

máxima del 7 por ciento, junto con una significativa reducción

de peso y multitud de nuevas características. En 2020, la Africa

Twin fue la motocicleta de Honda más vendida en Europa, con

unas ventas por encima de las 10,000 unidades.

La nueva funcionalidad Android Auto añade un elemento

más al atractivo de la Africa Twin, y con soluciones de conec-

tividad disponibles ahora en la GL1800 Gold Wing, Africa

Twin, CB1000R, Forza 750, X-ADV y Forza 350*2, Honda de-

muestra su sólido compro-

miso en ofrecer más confort

y funcionalidad al estilo de

vida de los motoristas en

toda Europa.MA

NI LA PANDEMIA PUDO CON
LA DAYTONA BIKE
WEEK 2021   

La Daytona Bike Week 2021, considerada el más grande

evento motociclista del mundo, celebrará su edición 80 del

5 al 14 de marzo, a pesar de la pandemia

Se deberá cumplir con medidas excepcionales y restricciones

diseñadas en conjunto con el Gobierno de Florida y los hote-

Esta nota es presentada por

Por: David Gil  //  Fuente: Revista Moto
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leros, con la idea de incentivar la economía con seguridad

para las personas.

La Comisión de la Ciudad de Daytona Beach aprobó los planes

para el rally anual. Como muchas de las actividades se realizan

al aire libre, han trabajado para que los negocios garanticen

una ocupación máxima del 60% en los locales y se eviten aglo-

meraciones en lugares en los que el riesgo es más alto.

Además, se ha trabajado para mejorar las medidas de desin-

fección y el distanciamiento social.

Se tendrá especial cuidado en otros espectáculos, mercados y

resto de eventos que tradicionalmente acompañan a la Day-

tona Bike Week.

Para eventos masivos tradicionales, como el Daytona Super-

cross (6 de marzo) o la Daytona 200 de Speedway (13 de

marzo), las entradas ya están a la venta con un aforo limitado,

para que los asistentes puedan disfrutar de forma segura. MA




